POZVANKA

Pozyvame Vas na odborny seminar

. lajomstvo motivacie 'udi odhalené

ktory sa uskutocni

13. marca (utorok) 2018 0 9.00 hod.

Zakladné udaje:

Organizator:

Forma vzdelavania:

Celkovy pocet hodin:
Miesto konania:

Moznosti parkovania:
Prezentacia acéastnikov:

Prednasajuci lektor:
Cena kurzu:

Novitech Partner s.r.o, Moyzesova 58, 040 01 Kosice

Prevadzka VZC TeleDom

Kontaktné osoby: Zuzana Dubovecka a Ing. Cudovit Korotnoky
Telefon: + 421 55/ 32 74 428, + 421 55/ 32 74 402

E-mail: dubovecka.zuzana@teledom.sk, korotnoky@teledom.sk
Prezen¢na + diskusia a priebezné konzultacie k jednotlivym bodom
programu seminara

7 hodin

TeleDom — Vzdelavacie centrum, Timonova 27, 040 01 KoSice
Mapa - Vzdelavacieho centra TeleDom

TeleDom, Tajovského ul., Gresakova ul., Priestory T-Systems —
Zriedlova ul., Aupark — Nam. Osloboditel'ov, Parkovaci dom Steel
Arena

od 8:30 hod. —do 9:00 hod.

RNDr. Alexander Bir¢ak - Manazérsky kou¢ a Skolitel

118,00 € s DPH

Cielova skupina: ManaZéri, riaditelia, majitelia firiem, zaujemcovia o tematiku.

Ciel seminara: Cielom seminara je zlepSit' Vase schopnosti viest zamestnancov k vyty¢enym

cielom.
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Naucite sa tri zakladné zrucnosti pri vedeni Pudi:
- Ako “precitat™ prirodzeni motivaciu l'udi

- Ako odhalit’ priciny demotivacie l'udi

- Ako ovladat’ a vyuzivat’ emocie pri praci s l'ud'mi

Velkd cast’ Skolenia sa venuje diskusii, analyze emocii a hladaniu Gspe$nych rieSeni na
predpripravenych prikladoch z praxe.

Chcete lepSie motivovat’ 'udi?
Spoznajte, ¢o je to vnutorna motivacia. A preco je uzito¢na.

Pomézem Vam porozumiet’, o ¢o Pudia usiluju a preco sa spravaju tak, ako sa spravaju. A ¢o
mate urobit’, aby ste dosiahli svoje.

TieZ Vam ukdZem, €o moéZe zablokovat’ prirodzenu motivaciu Pudi a ako ich moZete Vy
odblokovat'.

To vSetko na Skoleni ,,Tajomstvo motivacie Pudi odhalené“.

Mate v pracovnom time nevrazivych podriadenych, ktori si neplnia ulohy, stile na nieco
zabudaju, ¢i robia nezmyselné chyby? Podriadenych, ktori pri zadavani pracovnych tuloh v
lepSom pripade mli¢ia, v horSom pripade odvravaja?

Naucte sa ,,precitat™ ich vnutornu motivaciu — to, ¢o by najradsej robili, aj keby za to nedostali
zaplatené. A potom im zadajte pracovnu tlohu, ktora zodpoveda ich vnutornej motivacii.

,,Citanie* vnutornej motivacie je velmi jednoduché. UZ dnes urdite viete uréit’, kto sa sprava ako
FLEGMATIK, alebo ako CHOLERIK. Je logické, ze iné veci su dolezité pre FLEGMATIKA,
iné pre CHOLERIKA, SANGVINIKA, ¢i MELANCHOLIKA.

Za kazdym typom osobnosti sa skryva jeho konkrétna vnitornd motivacia — jeho silné stranky, i
jeho slabiny. Ak poznate typ osobnosti podriadeného, mozete mu zadat’ pracovnu ulohu, ktora
vyhovuje jeho silnym strankam. A tiez si date pozor na veci, ktoré ten konkrétny typ osobnosti
nikdy nezvlada.

Uzasné na &itani vnitornej motivacie Pudi je to, Ze to uZ dnes viete robit’. Akurat ste sa mozno
nikdy nezamysleli nad tym, o ¢o jednotlivé typy osobnosti vzdy usiluju.
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'Vzdelavacie centrum

Na skoleni sa tiez naucite, aké psychické bloky mozu zablokovat’ vnitorni motivaciu Vasich
podriadenych. St to INFORMACNE, PREDSUDKOVE A EMOCNE BLOKY.

Naucite sa tri jednoduché otazky, s pomocou ktorych dokaZete jednotlivé bloky odhalit’.
Dozviete sa tiez, ako pomoct’ podriadenym vac¢sinu blokov prekonat’.

Nejde o tedriu, dolezita je prax.

Na skoleni si uvedomite, aké nastroje uz dnes bezne pouzivate na vedenie I'udi. A aké iné moznosti
pri tom mate. Na prikladoch z praxe si vyskuSate zvladanie emoc¢ne vypétych situacii a akd moze
byt ind motivdcia.

Program seminara:

Emocna inteligencia a emdcie pri ovplyviiovani zamestnancov

Typy komunikéacie medzi l'ud’'mi, transakéna analyza, sposoby reakcie na povel
Spdsob tvorby postojov a ich vyuzitie pri motivacii a manipulacii

Motivacia zamestnancov svojou a ich energiou, rozdiel medzi regulaciou a vedenim
Typologia I'udi podl'a motivacie, inteligentna neposlusnost’

Rozdiel medzi stimuldciou a manipuléciou a obrana proti manipulécii

Presadenie pokynov stimulaciou, diktatom, klamstvom ¢i vydieranim a ich dosledky
3 psychické prekazky plnenia tloh, ako ich odhalit’ a prekonat’

Kedy a k ¢omu mozno pouzit’ pomoc z vonku

VV VY V VY VY

Seminar zahrna:

Lektorské sluzby (diskusia a priebezné konzultacie)
Studijny material

Certifikat

Obcerstvenie

Prihlasenie :
» zaslanie zdviznej prihlasky do 02.03.2018
» telefonicky na ¢isle 0903 467 556 alebo 055/32 74 428
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